TERMINOS DE REFERENCIA

CONSULTORIA PARA EJECUCION DEL COMPONENTE “FORTALECIMIENTO DE CAPACIDADES
TECNICAS EMPRESARIALES (PRODUCCION Y COMERCIALIZACION)”
PROYECTO “ITATA, VALLE DE VINOS DE CALIDAD —ETAPA DE IMPLEMENTACION”,
CODIGO 24IFI1-272327

ARTICULO 12: ANTECEDENTES GENERALES.

El proyecto IFl se origina a partir del “Plan de reconstruccidon para las zonas afectadas por los
incendios forestales del afio 2023” (instruccién presidencial IP-4550), el cual contempla entre sus
medidas el promover “las industrias vitivinicola y fruticola a través de la estimulacién de inversion
privada de largo plazo y el fortalecimiento del acceso a mercados mas alld de la emergencia.
Contempla un plan estratégico para el desarrollo de entornos favorables que fomenten su
competitividad y generen externalidades positivas a través de CORFO, y promocion de
exportaciones a través de ProChile”.

ARTICULO 22: OBJETIVO GENERAL Y ESPECIFICOS DEL PROYECTO ITATA, VALLE DE VINOS DE
CALIDAD —ETAPA DE IMPLEMENTACION

El objetivo general del proyecto es contribuir a la recuperacién y reconversién de la capacidad
productiva del sector vitivinicola de Valle del Itata con base en iniciativas que permitan la
diversificacion, mejoramiento de su competitividad y productividad y la mayor resiliencia de la
actividad. Derivado de él, sus objetivos especificos son:

a. Aportar al mejoramiento de las condiciones de la produccidn vitivinicola como forma de
mejorar la rentabilidad y competitividad de la produccién.

b. Contribuir a la generacién de nuevas actividades productivas en el valle del Itata, mediante
acciones que permitan el aprovechamiento sostenible del patrimonio natural y cultural que
existe en la zona.

El proyecto se estructura a partir de los siguientes componentes:
a) Fortalecimiento de capacidades técnicas empresariales (produccién y comercializacién)

b) Apoyo a la ejecucién de proyectos de equipamiento tecnoldgico e infraestructura habilitante de
vanguardia para la recuperacion y reconversion productiva

c) Desarrollo de nuevas actividades productivas

d) Mejoramiento de la gestidn asociativa de negocios para la produccién y comercializacion de
productos vitivinicolas



Los presentes términos de referencia estdn enfocados en el componente “Fortalecimiento de
capacidades técnicas empresariales (produccion y comercializacion)”, el cual persigue brindar
asistencia técnica especializada (con base en metodologias de extensionismo tecnoldgico) a, al
menos, 25 empresarios del Valle del Itata en materia de produccién y de comercializacién que
permita detectar y aprovechar oportunidades de recuperacion y reconversién productiva.

ARTICULO 32: METODOLOGIA Y ENFOQUE DE LA CONSULTORIA

1. Consideraciones generales

- Extensionismo tecnoldgico: Entendido como el Asesoramiento y experiencia ofrecidos
directamente a las empresas para mejorar el uso de la tecnologia y la innovacién. Contempla
mecanismos destinados a estimular a las empresas a adquirir o mejorar su uso de tecnologia y
estimular la innovacion, ya sean de producto, de proceso o de organizacion. Se requerird al
menos una visita de evaluacion a 30 empresas participantes del programa.

Servicios de extensionismo tecnoldgico requeridos

Diagnésticos

Orientados a diagnosticar la situacion
tecnoldgica de la empresa, en este caso,
asociado a procesos de produccidon y
comercializacion de vinos, con base en
tendencias y requerimientos de vanguardia
en la materia a nivel nacional e internacional

Asistencias técnicas

Asesoria  especializada  orientada a
determinar espacios de mejora con base en
el diagndstico realizado y a estructurar
acciones (que incluyan inversiones, mejoras
de procesos, capacitacidn, etc.) a realizar,
generando una cartera de iniciativas con su
priorizacién y forma de implementacion

Formacion y fortalecimiento de capacidades
Agrupa actividades orientadas a entregar
informacidn, capacitacion e intercambio que
sean utiles para mejorar sus capacidades en
materia de produccidn y/o comercializacion
de vinos con base a las tendencias y
requerimientos de vanguardia existentes.

Apoyo integral multinivel

Orientado a facilitar la implementacién de la
cartera de iniciativas de mejora, incluyendo
para ello acciones tales como: deteccién de
potenciales fuentes de financiamiento,
formulacién y tramitacion de postulaciones,
generacion de alianzas con  otros
empresarios, entre otras

2. Criterios para la seleccidn de beneficiarios

a) Perfil general:
o PYMES con actividad productiva en el valle del Itata ligada a la produccién y
comercializacién de vinos.
o PYMES afectadas por los incendios forestales del 2023 que estén en el catastro
MINECON-MINAGRI. (bonificacion de puntaje)
o PYMES Idealmente no beneficiadas por la convocatoria de “Activa Emergencia” de
CORFO, realizada en el marco de esta emergencia. (a evaluar)



b)

o PYMES que incluyan a diversos productores de la zona del Itata (bonificar postulaciones
asociativas)
La consultora que se adjudique la asesoria deberd presentar una propuesta definitiva, pudiendo
incluir dentro de ella otros criterios.
Alcance del Valle del Itata: para efectos de esta asesoria, se entiende como tal al area vitivinicola
ligada al rio Itata que comprende a las siguientes comunas:

Chillan
Bulnes

San Carlos
Chillan Viejo
Quillén
Ranquil
Portezuelo
Ninhue
Quirihue
San Nicolas
Coelemu
Trehuaco
Cobquecura

O 0O 0O O O O O 0O 0O O O O O

Actividades minimas a realizar (a ser complementadas y profundizadas por el consultor)

Andlisis de tendencias de vanguardia en materia de produccidon y comercializacidn vitivinicola
(experiencia internacional, nacional y local).

Identificacion de beneficiarios (empresas) a través de proceso de postulacion abierto a los
servicios de extensionismo tecnoldgico (al menos, 25).

Diagndstico orientado a identificar las brechas tecnoldgicas/productivas en cada beneficiario,
considerando las tendencias antes sefialadas y con foco en la reconversion y recuperacién
productiva para el mejoramiento de la calidad de la produccidn y comercializacion vitivinicola.
Elaboracién de cartera de acciones para abordar las brechas detectadas en el diagndstico, que
incluya metas e indicadores asociados a la mejora en la calidad de la produccién y
comercializacidn vitivinicola.

Definicion y ejecucidon de acciones de asistencia técnica, formacion y fortalecimiento de
capacidades y de apoyo integral multinivel para abordar las brechas identificadas (entregadas
por separado y/o en conjunto a cada beneficiario). Esto incluyendo apoyo a la formulacién de
iniciativas que puedan financiarse en el marco del componente “Apoyo a la ejecucién de
proyectos de equipamiento tecnolégico e infraestructura habilitante de vanguardia para la
recuperacion y reconversion productiva” sefialado en un comienzo de este documento.
Organizacion y ejecucion de, al menos, 2 espacios de colaboracién y de intercambio de
experiencias entre beneficiarios (y entre ellos y organismos afines — empresas de tecnologias,
universidades, centros de investigacién).

Realizacidn de, al menos, 2 actividad(es) de difusion de las carteras de acciones dirigidas a
organismos que podrian apoyar su implementacidn (publicos, privados, de investigacion).
Formulacion de indicadores generales y especificos por beneficiario para medicidn de mejoras
de calidad de la produccion y/o comercializacién de los beneficiarios.



Las actividades descritas en este documento corresponden a los minimos esperados para la
ejecucién de la consultoria. No obstante, se espera que las propuestas presentadas por los oferentes
incorporen enfoques metodoldgicos y/o actividades complementarias que agreguen valor al
desarrollo de la consultoria, con el objetivo de fortalecer los resultados y el impacto de la
intervencién.

ARTICULO 42: RESULTADOS ESPERADOS

1. Levantamiento y definicién de necesidades y oportunidades de mejoramiento de procesos
productivos y de comercializacién, considerando tendencias internacionales y nacionales de
vanguardia en la materia.

2. Informes de brechas de necesidades de los empresarios beneficiados para el mejoramiento de
la calidad de sus procesos productivos y de comercializacién, con carteras de acciones que
incluyan perfiles de iniciativas de inversion para abordarlas.

3. Definicion e implementacion de acciones de fortalecimiento de capacidades (comunes vy
especificas para cada beneficiario), que contribuyan al mejoramiento en la calidad de la
produccién y comercializacidn vitivinicola.

4. Indicadores generales y especificos por beneficiario para la medicién de mejoras de calidad de
la produccion y/o comercializacidn de los beneficiarios

5. Generacion de espacios tales como talleres, dias de campo o similares orientados al intercambio
de experiencias entre beneficiarios y extensionistas.

6. Fortalecimiento de las capacidades de, al menos, 25 empresarios en materia de produccion y
de comercializacién, constatado a partir de indicadores generales y especificos por beneficiario
para medicién de mejoras de calidad de la produccién y/o comercializacidn de los beneficiarios

ARTICULO 5°: INFORMES

La empresa deberd entregar los siguientes informes por etapa de ejecucion:

Plazo estimado

N° Informes
de entrega
- Andlisis de tendencias de vanguardia en materia de produccién y
1 comercializacidn vitivinicola (experiencia internacional, nacional y Dia 30
local).
- Criterios para la seleccion de beneficiarios
2 | Beneficiarios seleccionados Dia 60
- Diagnosticos y carteras de iniciativas
3 - Acciones de asistencia técnica, formacion y fortalecimiento de Dia 90

capacidades y de apoyo integral multinivel para abordar las brechas
identificadas
Avance en:
- Ejecucién de acciones de asistencia técnica, formacién vy
fortalecimiento de capacidades y de apoyo integral multinivel para
4 abordar las brechas identificadas Dia 135
- Organizacién y ejecucion de espacios de colaboracion y de
intercambio de experiencias entre beneficiarios (y entre ellos y
organismos afines — empresas de tecnologias, universidades,

centros de investigacion).




R Plazo estimado
N Informes
de entrega
- Realizacién de actividad(es) de difusion de las carteras de acciones
dirigidas a organismos que podrian apoyar su implementacién
(publicos, privados, de investigacion).
- Formulacién de indicadores generales y especificos por beneficiario
para medicion de mejoras de calidad de la produccién y/o
comercializacidn de los beneficiarios.
5 | Cierre del componente Dia 180

ARTICULO 6°: PLAZO DE EJECUCION

El plazo de ejecucidon de esta consultoria debera ser propuesto por el oferente, teniendo presente
gue no podrd exceder los 6 meses para la etapa de ejecucién.

ARTICULO 7°: EVALUACION DE LA OFERTA

Los criterios objetivos de evaluacidn y sus ponderaciones se indican en el cuadro siguiente:

CRITERIO DE EVALUACION %
CRITERIOS TECNICOS
Coherencia y contenido de la oferta técnica. 40%
Competencias y experiencia del equipo de trabajo. 30%
Trayectoria de la consultora y vinculacién con el sector. 20%
CRITERIOS FORMALES
Presentacion Formal de la Propuesta 10%

En caso de empate entre dos o mds propuestas técnicas, se resolvera adjudicar a aquella que haya
obtenido un puntaje mayor en el criterio técnico “Coherencia y contenido de la Oferta Técnica”. De
persistir el empate, se dirimird por la trayectoria y vinculacién del oferente.

ARTICULO 9°: PRECIO

EL monto maximo por el cual pueden postular las empresas corresponde a la suma de $54.000.000
(cincuenta y cuatro millones de pesos) impuestos incluidos.

Plazos y porcentajes de pago

Entrega Entrega Plazos en dias corridos Porcentaje del monto total
para cada entrega contratado

Informe inicial 10 20%

Informe de avance 55 30%

Informe Final 90 50%

Total 90 100%




ARTICULO 10°: PRESENTACION DE OFERTAS

Las fechas y plazos limite de presentacion de propuestas son lunes 10 de Marzo de 2025, a las 15:00
horas.

Se recibiran consultas por escrito, hasta el lunes 3 de marzo al correo electronico de

nixsa.reyes@copeval.cl, las cuales serdn respondidas por la misma via a todos los participantes de
la licitacidn privada.




